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UN FORUM CLOUD+CYBERSÉCURITÉ, MAIS POURQUOI FAIRE ? 
 
Notre Forum a su trouver la formule pour rassembler une communauté de professionnels : 
offreurs et acheteurs qui souhaitent partager leurs connaissances, résoudre des problèmes, 
mais surtout rester informés des dernières tendances pour renforcer la sécurité dans le do-
maine du cloud, des objets connectés et de leurs applications, mais aussi de l'IA avec la gé-
néralisation de son utilisation ou bien même des accès distants (solutiosn mobiles) en 
constant développement. 
Comme en 2023, notre Forum se tient en parallèle, et dans le même Hall, que le salon S.O.C 
(Systèmes et Objets Connectés) afin de pouvoir répondre aux enjeux de la protection des 
données à tous les niveaux de l'industrie, des services et des collectivités. 
 
Ce Forum va donc permettre de retrouver toutes les solutions adaptées aux défis et au 
risques spécifiques de chaque secteur.  
 
Nous mettons en place un important programme de conférences et d'ateliers animé par les 
experts du secteur, mais aussi par de nombreux retours d'expériences. 
 
Rejoignez cette édition pour développer votre réseau, améliorer votre veille technologique, 
et découvrir des solutions innovantes. 
 
Nous vous attendons les 3 et 4 avril Porte de Versailles pour rencontrer nos 4 000 visiteurs 
professionnels. 
 
 
 
UN ENVIRONNEMENT NUMERIQUE SECURISE, CA NE S'IMPROVISE PAS ! 
 
CLOUD + CYBERSECURITE 
La sécurité des solutions Cloud est essentielle pour garantir la confidentialité, l'intégrité, la 
disponibilité et la conformité des données et des services hébergés dans le Cloud. Cela 
contribue à créer un environnement numérique sécurisé et fiable pour les utilisateurs et les 
entreprises. 
 
IOT + CYBERSECURITE  
Avec l'explosion des objets connectés, et la collecte de données qu'ils engendrent, il est plus 
que prioritaire de garantir une protection optimale de ceux-ci. 
Le nombre très important d'objets, ajoutés à leurs connexions à de multiples types de ré-
seaux ne facilite pas leur mise à jour et leur surveillance. 
Il existe heureusement des outils très efficaces pour se prémunir des attaques et actes de 
cybermalvaillances qui se propageraient très rapidement sur l'ensemble d'un réseau. 
 
ET LE CLOUD SOUVERAIN DANS TOUT CA ? 
Plusieurs pays européens ont développé leurs propres initiatives de cloud souverain afin de 
garantir la sécurité et la souveraineté de leurs données. Ces projets sont souvent soutenus 
par des partenariats public-privé pour développer des solutions cloud adaptées aux besoins 
spécifiques de chaque pays. Mais faut il élargir ces projets à l'europe pour s'affranchir tota-
lement de solutions tierces ? Pour ce faire, Il faudra donc une collaboration entre tous les 
fournisseurs de services cloud pour que les données et les services restent sous le contrôle 
de l'Europe. Sacré challenge ! 

Bilan très positif pour la première édition  
du Forum Cloud + Security et du salon S.O.C 

www.salon-cloud-security.com



Le visitorat 2023 (2 000 visiteurs en 2023) 

Fonction
Directeur / Chef de service 23% 
Ingénieur 19% 
PDG / DG / Gérant 18% 
Chef de produit 15% 
Consultant 12% 
Etudiant / Stagiaire 8% 
Technicien / agent de maitrise  3% 
Dir. de recherche / Enseignant 2%

Plus de 56% des visiteurs sont des top 
managers et des décideurs

Plus de 65 % des visiteurs exercent 
dans des entreprises de 50 à plus   
de 1 000 collaborateurs.  
(23% + de 1 000 salariés.) 

Effectifs
de 50 à 499 salariés 24% 
plus de 1 000 salariés 23% 
de 10 à 49 salariés 22% 
de 500 à 999 salariés 18% 
- de 10 salariés 13% 
 

Service
Informatique / Télécoms /IoT / 
  Cybersécurité 31% 
R & D / Bureau d’étude 19% 
Gestion de projets 14% 
Direction Générale 13% 
Commercial 11% 
Maintenance / Ordonnancement /  
Production / Contrôle 9% 
Autres 3% 

Activité de l’entreprise
Industries 34% 
   Dont :  
   - Industries manufacturières 13% 
   - Industries de process 11% 
   - Industries du bâtiment 10% 
Activités IT et Télécoms 30% 
Services 19% 
Commerce / Distribution 7% 
Administrations / Collectivités 6% 
Autres 4% 



 
« Embedded France était partenaire 
pour la seconde année du salon SOC (ex 
MtoM). Le salon nous a permis de mettre 
en valeur des problématiques essentielles 

dans le secteur de l’embarqué (Pré-lancement de notre GT écoconception, Table ronde sur 
l’innovation avec la présentation des startups récompensées par des trophées lors des as-
sises de l’Embarqué de janvier 2023, conférence sur l’IA embarquée et le projet DeepGreen 
du CEA, Présentation à trois voix de l’étude OPIIEC sur les besoins en compétences et l’im-
portance de la formation continue). L’affluence aux conférences était globalement très sa-
tisfaisante quantitativement et qualitativement. Au niveau du stand lui-même, nous avons 
pu nouer un certain nombre de contacts qualifiés intéressés soit par nos Groupes de travail, 
soit par notre Commission emploi formation, soit par les Assises. Certains visiteurs ont « dé-
couvert » l’association à cette occasion et semblaient désireux de se rapprocher d’Embed-
ded France. Nous renouvellerons avec plaisir notre partenariat avec le salon SOC. » 
Cendrine Barruyer, Déléguée Générale, Embedded France 

 
« Le salon a été bénéfique et nous a permis 
de rencontrer des clients intéressants que 
nous n’aurions pas forcément rencontrés 

ailleurs. Les clients avaient des projets et sujets de discussions inté-
ressants. Le seul bémol aura été qu’il y avait moins de monde le 
deuxième jour mais dans l’ensemble le ressenti est positif. » 
Juliette Le Lez, Building Technologies, Sales Country Marketing, BOSCH 
SECURITY SYSTEMS (France) 

Ils témoignent

 
« Le salon SOC 2023 a été 
pour Dekimo un salon ef-
ficace.Le nombre de visi-

teurs était important, sans pour autant générer d’engorgements. 
La qualité du visitorat était supérieure à la moyenne des sa-
lons, sans doute grâce au programme de conférences. L’orga-
nisation s’est montrée efficace et globalement facilitatrice. 
J’apprécie l’absence de frais cachés ou excessifs ainsi que le fait 
que l’interface exposant ne demande pas trop de temps en 
amont. Le rendement du salon SOC est donc très positif pour 
Dekimo en tant qu’exposant, bien meilleur que les gros salons 
sans spécialisation suffisante, ou bien d’autres au coût prohi-
bitif et décorrélé des prestations fournies. » 
Vincent Pouvreau, Ingénieur technico-commercial, Dekimo 

 
« Nous tenons à vous remercier pour l’organisation du salon SOC à 
Paris les 19 et 20 avril derniers. En effet, notre société DEL la distribution 
électronique, désormais membre du groupe ECOMAL, y a tenu son 
stand comme depuis quelques années. Nous avons reçu plus de 40 vi-

siteurs dont 30 resterons des contacts actifs. Ce qui est un excellent résultat au regard de 
notre investissement de 9m² en stand packagé. Nous sommes particulièrement satisfaits 
de la qualité de ces contacts, qui sont à principalement des techniciens en charge de dé-
veloppement de nouveaux projets, tous issus de sociétés déjà expérimentées sur leur 
marché, localisées dans toute la France. L’essentiel de l’intérêt de nos visiteurs a porté sur 
nos composants électroniques, capteurs, composants de puissance et connecteurs, tradui-
sant une effervescence certaine dans la fabrication en France de drone, AGV, automate, cap-
teur packagé dans des secteurs variés comme l’industrie, le médical, les environnement 
sévères. Le cadre agréable, l’organisation de conférences et la convivialité nous conforte 
dans l’appellation de « bon cru » pour cette édition 2023.  » 
François KUREK, Sales coordinator, DEL 

« Une première expérience excellente et à renouveler ! Le 
#Cloud+Security Forum a été pour nous l’occasion de présenter 

notre offre Cloud souverain à un public averti, intéressé et très réceptif. Malgré un 
nombre d’exposants assez limité et une double thématique Cloud et IOT, les contacts 
établis ont été d’une grande qualité. Tout cela rendu possible grâce à la mise en scène 
efficacement coordonnée de Gwen Rabier (BIRP), Mélanie Asplanato (SPAT) et d’Olivier 
Bouzereau (PulsEdit). Un grand Merci à vous et rendez-vous au plus tard les 3 et 4 
avril prochain !   » 
Patrick Planté, Field Marketing Manager France, IONOS SE 

 
« Pour nous le salon de cette année est 
réellement positif avec un bon nombre de 
contacts. La bonne surprise vient que 70% 

des contacts sont nouveaux (inconnus dans notre CMR). Nous es-
pérons donc que l’an prochain ce sera au moins aussi bien » 
Vincent Bulot, CEO, EBDS Wireless & Antennas 

 
« Mon équipe commerciale est très heureuse d'avoir pu parti-
ciper à ce salon (qui était une première pour eux). Ils ont 
trouvé que le salon était très intéressant au niveau des visiteurs 

et qu'il était très bien organisé. Mon équipe est donc vraiment heureuse d'avoir pu y 
participer et envisage de s'inscrire sur la prochaine édition.  » 
Beatrice Esnault, Employée service support, Canon Bretagne 

 
« Un évènement modeste par sa taille mais suffisamment riche dans 
la diversité des conférences et la diversité des exposants pour drainer 
un public relativement large et garantir une activité assez constante 

tout au long des 2 jours du salon. J’étais venu en tant qu’exposant sans conviction (très 
pessimiste sur le résultat) et j’en suis reparti globalement satisfait. De plus, les exposants 
étaient chouchoutés avec l’accès privatif pour se ressourcer tout au long du salon. Enfin un 
salon où les exposants sont considérés un minimum.  » 
Anthony Besseau, EMG2 

« Numerisat à participer au Salon des Objets 
Connectés (SOC) 2023, nous avons trouvé 
une solution adaptée à notre budget.  Nous 

avons eu l'opportunité de mettre en avant nos solutions et de rencon-
trer des prospects hautement qualifiés et intéressés par les technolo-
gies IoT et M2M. Nous sommes reconnaissants envers l'équipe 
organisatrice qui s'est montrée à l'écoute de nos besoins et très profes-
sionnelle dans la gestion de l'événement. Nous recommandons vive-
ment la participation pour toutes les entreprises qui souhaitent 
développer leur réseau et leur activité dans le domaine de l'Internet 
des Objets.   » 
Patrick Rousset, DG,  Numerisat 
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Contacts :

Rendez-vous  

 les 3 et 4 avril 2024 

à Paris Porte  

de Versailles   15 rue de l’Abbé Grégoire - 75006 - Paris - France 
  Tél : +33 1 44 39 85 00 - www.groupesolutions.com 
SA au capital de 51 000 € - RCS Paris C 542 103 882 00115 - APE 8230Z

Plan marketing et communication 2024

LES 7 BONNES RAISONS DE PARTICIPER

LE MARKETING 
• Envois d’e-badges aux visiteurs des éditions précédentes et aux pré-enregistrés pour le salon. 
• 100.000 invitations diffusées à de nouvelles cibles à partir de fichiers externes orientés métiers, les fichiers du Groupe Solutions  
   /Infopromotions/Birp/Mobility for Business (organisateurs d’une quinzaine de salons BtoB principalement HIGHTECH*), 
    les fichiers de nos partenaires presse et associations professionnelles.  

LA COMMUNICATION 
• Diffusion régulière de newsletters avec les informations concernant l’évolution de la manifestation, de ses acteurs et experts,  
   le programme des tables rondes, et des ateliers, ainsi que les innovations à découvrir. 
• Communication sur les principaux Clusters, les sites web et les magazines dédiés au Cloud, Cybersécurité, IoT, Réseaux et Télécoms,  
   Logistiques et électroniques. 
• Communication sur les réseaux sociaux (Groupes Linkedin, Twitter, etc ...)  

PLAN MEDIA ET RELATIONS PRESSE 
Communication dans les agendas des principaux titres professionnels de la presse spécialisée dans les secteurs informatique, sécurité, 
électronique, composants, test et mesure, systèmes embarqués, M2M, Bâtiments Intelligents, Maintenance, Logistique… 
Les insertions publicitaires et les bannières sur les sites internet toucheront un très large public. 
Plus de 300 journalistes professionnels et spécialisés, recevront régulièrement nos communiqués de presse, afin de les tenir informés 
de l’évolution de la manifestation et des nouveautés présentées par les exposants. Ces informations seront également relayées sur 
notre site internet.

1/ La qualité des visiteurs : 
Les atouts d'un événement 100% en présentiel et 100% qualifié  
2/ La qualité des exposants : 
Une représentativité globale de l’écosystème  
3/ La qualité du lieu : 
Paris Porte de Versailles pour son accessibilité et la proximité de 80% des décideurs IT  
4/ La qualité de la promotion : 
100 000 invitations papier envoyées + 25 000 badges envoyés directement aux professionnels 
identifiés dans nos différents fichiers*.  
5/ La qualité de l'organisateur : 
Plus de 30 ans d'expérience pour un service client optimisé. Une équipe salon dédiée, 
professionnelle et réactive.  
6/ La qualité du contenu : 
Un programme monté et animé par des journalistes et experts du secteur.  
7/ Interventions en conférences : 
Une intervention garantie, si vous le souhaitez, pour intervenir dans une table-ronde et bénéficier des contacts issus de celle(s)-ci


